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RefNr. 2026-03505 | 29.05.2026

International Sales Manager (m/w/d)

NDT und/oder Composites Know-How erwunscht

Internationale Vertriebsstrukturen

Ansprechperson
aufbauen - mit Erfahrung, Wirkung und Isabella
Weitblick. Pachinger-
Unser Auftraggeber ist ein innovatives Doberl
Technologieunternehmen in Oberdsterreich, isabella.pachinger-
das mit hoher Dynamik, internationaler doeberl@iventa.at
Ausrichtung und viel Pioniergeist LOsungen im +43 (732) 90 80
Bereich der zerstorungsfreien 10-448

Pruftechnologie entwickelt. In einer
spannenden Skalierungs- bzw.
Wachstumsphase - vom Startup gepragt und
zugleich auf dem Weg zu professionellen
Strukturen - wird der internationale Vertrieb
nun neu ausgerichtet. Gesucht wird eine
strategisch wichtige SchlUsselperson, die diesen
Bereich mit unternehmerischem Gespur,
Marktnahe und Umsetzungsstarke gestaltet,
internationale Markte erschlielSt und die weitere
Entwicklung des Unternehmens mafigeblich

mitpragt.
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Die Hauptaufgaben dieser abwechslungsreichen Verantwortung:
e Verantwortung fur den internationalen Vertrieb von innovativen High-
Tech-Lésungen im Projekt- bzw. Produktgeschaft

e Systematische Identifikation und Entwicklung neuer

Geschaftsmaoglichkeiten mit Fokus Europa

e Aktive Gewinnung von Neukunden sowie Betreuung und
Weiterentwicklung bestehender Key Accounts beziehungsweised des

internationalen Vertriebsparter-Netzwerkes

e Weiterentwicklung und Steuerung des gesamten Sales-Prozesses -

von der Leadbearbeitung bis zum Vertragsabschluss

e Erstellung, Koordination und Verhandlung von Angeboten und

Ausschreibungen

e Enge Zusammenarbeit mit Geschaftsfuhrung, Exportkontrolle, Technik und

Entwicklung zur Umsetzung kundenspezifischer Losungen

e Reprasentation des Unternehmens bei internationalen Fachmessen und

Branchenveranstaltungen
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Sie uberzeugen mit nachfolgenden Qualifikationen:

e Abgeschlossene, bevorzugt hohere wirtschaftliche oder technische

Ausbildung

e Mehrjahrige Vertriebserfahrung auf internationaler Ebene sowie im
Projektgeschaft, idealerweise in der High-Tech-, Elektronik- oder

Gerateindustrie

e Verstandnis fur zerstorungsfreie Pruftechnologien (NDT), vorzugsweise mit
fachlicher Expertise in der Bauteilpriafung qualitatskritischer OEMs / TIER-1 &
TIER-2 Supplier im Luftfahrt- oder Automotive-Umfeld bzw. vergleichbar

e Ausgepragte Kunden- und Losungsorientierung sowie

Verhandlungsgeschick

Strukturierte, eigenverantwortliche und zielorientierte Arbeitsweise

Teamfahigkeit, Hands-on-Mentalitat sowie Uberzeugendes Auftreten

Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse, weitere Sprachen von Vorteil

Hohe internationale Reisebereitschaft (ca. 30 %)
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Unser Kunde bietet lhnen:

e Hohe Eigenstandigkeit und Gestaltungsspielraum mit der Chance, lhre
Expertise einzubringen und sichtbar bzw. federflihrend den Vertrieb

aufzubauen und zu leiten

e Spannendes Umfeld mit innovativen und zukunftsweisenden High-Tech-
Produkten

e Dynamisches, familiares Team mit flachen Hierarchien und sehr kurzen

Entscheidungswegen

e Flexible Arbeitszeiten sowie Home-Office-Moglichkeiten (Wohnsitz flexibel)

Internationales Arbeitsumfeld mit hoher Eigenverantwortung

e Jahresbruttogehalt von rd. 90.000 EUR zzgl. Firmen-Pkw (abhangig von
Erfahrung und Qualifikation)

Leistungen

Q Weiterbildungs- u. entwicklungsmoglichkeiten / Coaching

0

Gute offentliche Verkehrsanbindung

Ca

Flexible Arbeitszeiten / Gleitzeit
Firmenwagen und/oder Firmenparkplatz
&  Home-Office Option

Modernes Office bzw. IT Infrastruktur

Jahrliche Gehaltsspanne

Mindestgehalt: € 90.000
mégliche Uberzahlung: € 90.000
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Kontakt

Fur weitere Fragen zum Bewerbungsprozess wenden Sie sich bitte an:

Isabella Pachinger-Doberl

isabella.pachinger-doeberl@iventa.at
+43 (732) 90 80 10-448

Selina Sigmund

selina.sigmund@iventa.at
+43 (732) 90 80 10-443
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